
e overheid verplicht zichzelf om ICT-voorzieningen 
groen en maatschappelijk verantwoord in te kopen. Geen 
eenvoudige opdracht, want ICT-producten dragen ook 

bij aan CO2-uitstoot en de groeiende afvalberg. Met Apple 
heeft het IWR, de inkooporganisatie van de Rijksoverheid, een 
weloverwogen keuze gemaakt. “Apple zet in op gerecyclede en 
hernieuwbare materialen, schone energie en koolstofarm  
transport”, zegt Yannick Bruggenthijs van Pro Warehouse. 

De meeste IT-producten verdwijnen na hun levenscyclus in 
afvalstromen, waardoor waardevolle grondstoffen verloren gaan. 
Een groot obstakel voor circulariteit is namelijk dat datadra-
gende producten uit veiligheidsoverwegingen worden vernietigd. 
Apple-devices zijn echter versleuteld en kunnen veilig een tweede 
leven krijgen. “Daarom huurt IWR onze devices op basis van 
een levenscyclusanalyse, die we samen hebben opgesteld. Is een 
iPhone of MacBook defect of te oud, dan recyclen we de grond-

ob van Gennip is sinds de oprichting betrokken bij Scholt 
Energy en sinds 2017 CEO van het familiebedrijf. Van 
Gennip: “Jan Scholt hielp begin jaren 2000 bedrijven al 

energie te besparen. Toen de energiemarkt werd geliberaliseerd, 
verdwaalden veel ondernemers in het aanbod van grote leveran-
ciers die slecht bereikbaar waren en weinig aandacht hadden 
voor individuele wensen. Wij boden met Scholt een alternatief: 
customer intimacy – persoonlijk uitleggen hoe bedrijven het  
best energie kunnen inkopen.”

Scholt Energy bracht destijds een nieuw concept op de markt. 
Waar andere leveranciers standaard vast of variabel boden, 
combineerde Scholt beide vormen. Zo kregen klanten voorspel-
baarheid én f lexibiliteit. Dat is niet het enige waarin het bedrijf 
zich onderscheidt. “We adviseren actief over het juiste inkoop-
moment. En bedrijven die willen verduurzamen? Die helpen we  
met de afname van groene energie. We koppelen klanten aan 
zon- en windparken en zetten batterijen slim in door met algo- 

stoffen. Devices worden gedemonteerd, waarna 
materialen terugkomen in de keten. Kostbare  
metalen hoeven niet opnieuw gedolven te worden.” 
Deze aanpak sluit aan bij de ambities van de 
overheid: lagere CO2-uitstoot, minder afhanke-
lijkheid van buitenlandse grondstoffen en dus 
meer strategische autonomie. “Onze rol is om 
duurzaamheidsvoordelen tastbaar te maken”, zegt 
Bruggenthijs. “Met klantspecifieke milieurapporta-
ges houdt Apple de footprint van devices bij en wij 
vullen dat aan voor een volledig beeld. Zo maken 
we stappen naar een circulaire economie.” <<

ritmes op prijsmomenten te sturen. We staan dicht 
bij onze klanten, als echte partner. Dat maakt ons 
nog steeds uniek.”

Het resultaat mag er zijn. Scholt Energy telt 
inmiddels 12.500 klanten, waaronder partijen als 
VDL en DAF. Het bedrijf heeft een Net Promoter 
Score van +40, de hoogste binnen de zakelijke 
energiesector. De medewerkersscore is +35, tegen 
een Nederlands gemiddelde van +12. En daar 
profiteren klanten weer van. Want, zegt CEO 
Van Gennip: “We willen allemaal een stap extra 
zetten.” <<

Circulair inkopen
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Apple Premium Business Partner Pro Warehouse bewijst dat  
ICT slim én duurzaam kan zijn. Met Apple-devices ondersteunt  
het de milieuagenda van de overheid en worden ambitieuze  
plannen haalbaar.

Scholt Energy groeide in twintig jaar uit tot de grootste 
onafhankelijke b2b-energiepartner van Nederland, met  
2 miljard euro omzet. De succesfactor: persoonlijke service 
en flexibel maatwerk.
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