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Volop doorgroeien

Dealerholding Amega groeit hard in de automotive.
“Dankzij kwaliteit in dienstverlening en inspelen op kansen”,
stelt directeur Niels ter Brake.

mega heeft het beste jaar in de historie achter de rug met
A een omzet van 700 miljoen euro in 2024 en verwacht dit

jaar door de omzetgrens van 800 miljoen euro te gaan.
“Het succes heeft alles te maken met onze bedrijfscultuur die
interne doorgroei stimuleert, waardoor mensen langdurige
carrieres bij ons hebben”, stelt Ter Brake. Zo is de directie van
Amega onlangs versterkt met Maureen Lub (CFO) en de direc-
teuren Reinier de Koning en Tijmen Griffioen. En Amega leidt
momenteel 140 student-monteurs op in de werkplaatsen, die
zich binnen het concern verder kunnen ontwikkelen.

De Koning over het realiseren van de snelle groei: “In een
consoliderende markt vergroten wij ons marktaandeel door het
beter te doen dan de rest. Commercieel, door het benutten van
kansen, en in de kwaliteit van dienstverlening.” Dat laatste blijkt
wel uit de retailprijzen die Amega onlangs in de wacht sleepte
als nummer één SEAT- en Skoda-dealer en het verkrijgen van
het excellente dealerschap voor Hyundai en Peugeot.

Met de toevoeging van Volvo Van Roosmalen
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begin 2025 heeft Amega zijn positie verder verste-
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vigd. Inspelen op de groeiende vraag naar groene

mobiliteit doet dochterbedrijf Mobilitics door het

aantal laadpaalpunten (met name bij grote klanten)

fors op te schalen. Slimme oplossing hierbij is de

integratie van de laadpas met andere mobiliteits-

aanbieders.

Griffioen: “Zo zullen we ook in 2026 volop

doorgaan met het benutten van kansen in de mobi-
liteitsmarkt.” <<



