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MAATWERK COMMERCEWEBSITE
LIVE INWEKEN

COMPOSABLE COMMERCE IS HOT EN STEEDS MEER BEDRIJVEN KIEZEN DEZE ARCHITECTUUR. MET HET
ZELF ONTWIKKELDE CORECONNECT VAN RB2 KAN HET TOONAANGEVENDE DEVELOPMENTBUREAU
SNEL EEN WERKEND COMPOSABLE COMMERCEPLATFORM LIVE ZETTEN. DAARMEE GEEFT RB2 DE
CONCURRENTEN VAN KLANTEN HET NAKIJKEN.

Bij de ontwikkeling van composable e-com-
merceplatforms zijn een paar zaken belangrijk:
zo snel mogelijk een werkende webshop live
hebben, flexibiliteit en schaalbaarheid én de
mogelijkheid om een unieke customer experi-
ence te creéren. Een gesprek hierover met
commercieel directeur Jeroen van Mierle en
Head of Composable Commerce Jeroen van
Meel, van rba.

“Composable zegt het in feite al”, begint Van
Mierle. “Het zijn aparte componenten die
samen het platform vormen. Binnen een com-
posable architectuur kunnen klanten relatief
eenvoudig en snel een individuele component
of applicatie, zoals bijvoorbeeld het CMS, ver-
vangen.”

“Je kunt dus snel veranderingen doorvoeren
zonder al te veel downtime van het commer-
ceplatform of lange ontwikkeltijden”, vult Van
Meel aan. “Zo kunnen retailers razendsnel
inspelen op veranderende consumentenbe-

EEN UNIEKE CUSTOMER
EXPERIENCE CREEREN

hoeften. En daarnaast is de composable archi-
tectuur schaalbaar, waardoor het eenvoudig
met het bedrijf kan meegroeien.”

SNEL UIT DE STARTBLOKKEN
Een veelgehoord obstakel van composable
commerce is de tijd die nodig is om de juiste
best-of-breedcomponenten te selecteren en
met elkaar te integreren. Dit betekende in veel
gevallen dat klanten lang moesten wachten
voordat ze aan de slag konden met een wer-
kend prototype. “Met CoreConnect van rb2
lossen we dat op”, vertelt van Mierle.

“CoreConnect brengt meerdere gangbare
commercefunctionaliteiten van gespeciali-
seerde CMS, e-commerce engine en PIM-leve-
ranciers samen. De integraties van de meeste

componenten zitten al standaard in CoreCon-
nect. Zo kan een klant in een paar dagen een
werkbare shop hebben”, zegt Van Meel trots.

WERKEN VOOR MOOIE MERKEN
rb2 werkt voor mooie merken als Lavazza,
Europarcs, Philips en GrandVision. Ook online-
aanbieder Gadero hoort daarbij; de marktlei-
der in tuinhuizen en tuinhoutbouw.

Van Meel: “Voor Gadero is het complete com-
posable e-commerceplatform binnen acht
maanden opgeleverd. Dat is inclusief de maat-
werkintegratie met hun eigen business-soft-
ware.”
“Die koppeling met bestaande software kon
CoreConnect snel realiseren”, zegt Van Mierle.
“De basiswebshop, waar al direct gebruikerser-
varing mee opgedaan kon =
worden, stond in no-time. . “l&’
i L
Daarna zijn we het platform Lk
via tweewekelijkse sprints ver-
der gaan uitbouwen.”
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