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THEMATORIALS

SITESPECT  
A/B-TESTEN
A/B-TESTEN IS NOODZAKELIJK BIJ HET OPTIMALISEREN VAN 
WEBSITES. DE TIJD VAN AANPASSEN OP ONDERBUIKGEVOEL 
EN DE EFFECTEN AFWACHTEN, IS DEFINITIEF VOORBIJ. DE 
MARKT IS VOLWASSEN EN ZEER DATAGEDREVEN. VOORUIT-
STREVENDE BEDRIJVEN KUNNEN NIET MEER ZONDER.
 
“De shift van third-party naar first-party cookies en server-side-testen 
zorgt ervoor dat de markt wordt gedwongen om een keuze te maken in 
een volgende stap op het gebied van A/B-testen. Hierdoor komt men snel 
bij een betrouwbare partner terecht, die aan alle huidige en toekomstige 
eisen voldoet. Dus bij SiteSpect”, zegt managing director Maarten  
Plokker. “Bovendien stopt Google in september met het aanbieden en 
ondersteunen van Google Optimize & Optimize360, wat eveneens een 
verschuiving in de markt oplevert.”

Met de zuivere en rijke testdata van de A/B-testsoftware van SiteSpect 
maken kleine en grote bedrijven al meer dan tien jaar goed onderbouwde 
keuzes, besparen ze tijd en geld en verhogen ze hun online omzetten. 
Plokker: “Wij hebben een unieke gepatenteerde oplossing die ongelimi-
teerd testen aanbiedt, zowel aan de client side als de server side.”

Hij vervolgt: “A/B-testen is een continu proces, want het is voor bedrijven 
van levensbelang om te blijven optimaliseren en mee te gaan met de 
interne en externe ontwikkelingen. Nu de markt zich hier bewust van is, 
zien we de behoefte aan een goede oplossing, en ik kan wel zeggen dat 
wij het meest complete platform bieden dat er is.”

Naast A/B-testen biedt SiteSpect meerdere diensten aan, zoals de volle-
dige personalisatie van de customer journey. Hierin wordt A/B-testen 
gecombineerd met AI.

WWW.SITESPECT.COM

UNISERVER   
PRIVATE CLOUD

DAT UNISERVER ONLANGS SOVEREIGN CLOUDPARTNER 
WERD, VINDT CCO MARTIN OLIJ HEEL GEWOON. “WE ZOUDEN 
ONS ZORGEN MAKEN ALS WE HET NIET WERDEN”, ZEGT HIJ. 
“WIJ WILLEN GEWOON IN ALLES KOPLOPER ZIJN.”
 
De toegevoegde waarde voor de partners van Uniserver zit ’m volgens 
Olij in de eigen diensten die ze boven op de private cloud kunnen aanbie-
den. “Ze komen bij ons omdat wij als grootste aanbieder in Nederland de 
beste schaalbaarheid en stabiliteit garanderen. We bieden al ruim twintig 
jaar IaaS die voldoet aan de hoogste eisen van onze vendoren. Zo zijn we 
sinds februari dé sovereign cloudpartner van VMware. Dit houdt in dat we 
koploper zijn, weten waar de data van onze klanten zich bevinden en vol-
doen aan de gestelde eisen en procedures voor soevereiniteit.”

Hij vervolgt: “We hebben alle IT-uitdagingen al eens meegemaakt. Met 
onze ervaring helpen wij onze partners met hun klanten, gaan er samen 
naartoe. Uiteindelijk zijn onze partners tevreden als de IT van hun klan-
ten goed geregeld is. Dit betekent ook dat we op het gebied van hybride 
cloud voor onze partners te allen tijde de beste kennis in huis willen heb-
ben. Omdat wij van meerdere partners vragen kregen over cloudgerela-
teerde onderwerpen waar we zelf geen antwoord op wisten, heeft de 
Uniserver Group, waar wij ook deel van uitmaken, experts als Cloud- 
Nation en RevoData overgenomen om gezamenlijk de hybride cloud  
aan te bieden en onze partners goed te kunnen blijven ondersteunen, 
onder meer met public cloud en AI.”

Olij besluit: “De komende tijd willen we onze positie versterken als  
goed alternatief voor partijen die niet afhankelijk willen worden van  
een internationale publieke cloudaanbieder. Die positie willen we  
binnen Europa verder uitbouwen.”

WWW.UNISERVER.NL


