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gespecialiseerde zusterbedrijven, die ieder hun 
eigen expertise hebben. De kans dat wij bin-
nen team.blue jouw vraag niet kunnen beant-
woorden, is dan ook zeer klein”,  
zegt Grauss.

situatie kennen en inspelen op jouw business 
en markt. Onze specialisten staan dan ook 
dagelijks in contact met klanten en zijn  
ervaren met het realiseren van technologische 
oplossingen voor het ondersteunen van de 
business.” 

EUROPEES ALTERNATIEF VOOR 
AMERIKAANSE BIG TECH
“Proserve is het managed-solutionslabel bin-
nen de techfamilie team.blue. Met 2,5 miljoen 
Europese klanten is team.blue een uniek en 
sterk alternatief voor Amerikaanse hyper- 
scalers. Hierdoor profiteer je als klant van het 
beste van twee werelden: een lokale partner 
die je met een persoonlijke benadering opti- 
maal ondersteunt en een managed solutions 
provider die over de slagkracht, kennis en 
expertise van een tech-powerhouse beschikt. 
Loop je bijvoorbeeld tegen vraagstukken  
aan die buiten ons eigen specialisme vallen  
en we binnen Proserve niet voor je kunnen 
beantwoorden? Dan kunnen we altijd gebruik- 
maken van een breed ecosysteem van  

LOKAAL MET  
DE SLAGKRACHT  

VAN BIG TECH

MARCEL BOOGERT EN PATRICK GRAUSS 

“Je kunt bij ons je applicaties en data onder-
brengen in uiteenlopende omgevingen, varië-
rend van de public tot private cloud en een 
combinatie daarvan. Voor het selecteren van 
de infrastructuur die het best past bij de toe-
passing die jij voor ogen hebt, is het van cruci-
aal belang dat je een goed beeld hebt van de 
kenmerken van de verschillende opties. Wij 
beschikken over deze kennis en ondersteunen 
jou bij het maken van de beste keuzes”, zegt 
Marcel Boogert, Head of Managed Operations. 

PERSOONLIJKE BENADERING
“Een digitale omgeving kan complex zijn. Het 
is dan ook prettig als iemand proactief met je 
meedenkt. Het gaat daarbij niet alleen om de 
technologie, maar vooral om de toepassing die 
jouw bedrijf voor ogen heeft. Wat wil je berei-
ken met je toepassing? En wat zijn je groei- 
ambities? Dit zijn belangrijke vragen die je  
van een managed solutions provider kunt  
verwachten”, licht Patrick Grauss toe.  
“Je wilt korte lijnen met experts die je per-
soonlijk te woord staan, die jouw specifieke 

PROSERVE

DEEL ONLINE

‘DE KANS DAT WIJ JOUW 
VRAAG NIET KUNNEN  

BEANTWOORDEN, IS  
ZEER KLEIN’

PROSERVE LEVERT BUSINESSKRITISCHE 
MANAGED-IT-OPLOSSINGEN EN 

OPEREERT ALS SERVICEPROVIDER 
CLOUDONAFHANKELIJK. “HET 

DOEL IS OPTIMALE VEILIGHEID VAN 
BEDRIJFSKRITISCHE APPLICATIES, ZODAT 
ONZE KLANTEN ZICH HELEMAAL KUNNEN 

RICHTEN OP HUN COREBUSINESS”, ZEGT 
SALES DIRECTOR PATRICK GRAUSS.


